FORMATION THEMATIQUE MARCHE - STRATEGIE

REPENSER SON MODELE

ECONOMIQUE : ANALYSER ET
FAIRE EVOLUER SON ACTIVITE

Objectifs

o Etablir un état des lieux des Forces-Faiblesses /
Opportunités-Menaces de votre entreprise en vous
appuyant sur I’analyse de votre environnement.

o Identifier les attentes de chaque segment de clientele et
formuler une proposition de valeur adaptée.

e Construire un plan d’actions stratégiques et
hiérarchiques pour ’'année a venir.

Programme

6 ateliers collectifs en groupe de 4 4 6 stagiaires vous permettant
d'avancer sur votre plan d'actions.

e Atelier 1 et 2 - Analyser l'existant
o Le client et les personae
o La satisfaction client
o L'environnement et son analyse
o Forces et Faiblesses internes de son entreprise
O Forces et Faiblesses externes de son entreprise

e Atelier 3 - Définir son modéle économique CANVAS actuel o
L'outil et son application
o Proposition de valeur
o Profil client

e Atelier 4 — Production en autonomie
o Chaque participant finalise lanalyse de son environnement,
son modéle économique, ses profils clients en autonomie

e Atelier 5 et 6- Construire son plan dactions
O Re définir le modéle économique
o Plan d'actions commerciales
0 Segmenter son activité pour préciser sa stratégie

Durant ces ateliers, le formateur vous présentera tous les outils
nécessaires d lanalyse de votre activité (Outils Pestel, SWOT,
Value Proposition Canvas, parcours client, matrice d'activité, )

La formation vous permettra également de construire un plan
dactions personnalisées et hiérarchisées qui vous servira

de feuille de route pour la mise en ceuvre de vos objectifs
stratégiques. Tous les éléments construits pourront servir si vous
étes dans un parcours daccompagnement (Prisme)

Distanciel
Collectif [ Individuel

6 ateliers a distance de 3.5h
dont 1 en autonomie sans
formateur

Prévoir du temps de travail
personnel asynchrone entre

deux classes virtuelles.

2lh

875 € net de TVA

Possibilité de prise en charge
étudiée au moment de linscription.




REPENSER SON MODELE ECONOMIQUE :
ANALYSER ET FAIRE EVOLUER SON ACTIVITE

Méthodes et modalités pédagogiques

100 % Distanciel

4 séances synchrones de 3.5h avec un formateur
Prévoir un temps de travail entre chaque séance

Pédagogie active et participative
Entretien individuel

Profil des intervenants

BGE mobilise dans laccompagnement lensemble de ses
conseillers-formateurs avec une expertise technique sur les
projets de création / reprise d'entreprise.

Outils et supports

« Travail & partir de la plateforme LMS parcooroo

« En groupe de 4 a 6 personnes.
Chaque participant sera amené a échanger sur son expérience

Modalités d’évaluation

. F(voluotion diognostic1ue sous forme de questionnaire
fermé /choix multiples)

o Evaluation formative (QCM, exercices...)
o Evaluation de satisfaction & lissue de la formation

Validation des acquis

Attestation de formation
Formalisation d'un plan d'action

@ 0380729970
GE bge-perspectives.com

COTE-D'OR SAONE-ET-LOIRE AIN
Appu, aux enrrepreneurs contact@bge—perspectlves.com

©

ACCESSIBILITE AUX PERSONNES
EN SITUATION DE HANDICAP

Notre référent handicap Sophie
Mocq recueille vos besoins
d'adaptation et vous accompagne
dans la recherche de solutions
aupres d'un réseau d'expert.

0385489121

s.mocq@bge-perspectives.com




